Eksempel på eneforhandlingsaftale

§ 1. Parterne

Eneforhandlingsaftalen indgås mellem:

Navn 

Adresse 

Tlf. 

Fax 

(i det følgende benævnt eneforhandleren) 

og

Navn 

Adresse 

Tlf. 

Fax 

(i det følgende benævnt leverandøren) 

§ 2. Område og produkt

Eneforhandleren tildeles eneforhandling i følgende område(r) (beskrivelse af 

områder), i det følgende kaldet området.

Eneforhandleren har eneretten til salg af følgende produkter (beskrivelse af 

produkter), i det følgende kaldet produkterne.

§ 3. Eneforhandlerens pligter

Eneforhandleren handler i eget navn og for egen regning.

Eneforhandleren skal ved udførelse af sit erhverv opfylde § 4, stk. 1 og 2, nr. 

1- 3 i lov om handelsagenter og handelsrejsende anvendt analogt på 

eneforhandleren og derved varetage leverandørens interesser og handle loyalt og 

redeligt over for leverandøren, herunder

· bestræbe sig aktivt for salg af produkterne, herunder forestå markedsføring af 

      produkterne, markedsføre og sælge produkterne under leverandørens varemærke, 

· løbende orientere leverandøren om sine aktiviteter og generelle markedsforhold 

      i området, herunder kundepræferencer, konkurrenters produkter o.lign., 

· holde leverandøren informeret om eventuelle krænkelser af leverandørens industrielle rettigheder, 

· undlade at markedsføre og sælge produkterne uden for dennes område, 

· undlade direkte eller indirekte at være beskæftiget med markedsføring af andre produkter, som kan antages at konkurrere med produkterne. 

§ 4. Markedsføring

Omkostninger i forbindelse med markedsføring skal foretages i henhold til 

følgende fordeling af reklameomkostninger mellem eneforhandler og leverandør:

xx % finansieres af eneforhandleren og xx % finansieres af leverandøren.

§ 5. Minimumskøb

Eneforhandleren skal afgive ordre til leverandøren for et samlet beløb, som ikke 

er mindre end kr. xx om året.

Såfremt dette ikke opfyldes, kan leverandøren opsige aftalen med xx måneders 

varsel.

§ 6. Varelager

Eneforhandleren skal for egen regning opretholde et tilstrækkeligt varelager.

Reparations- og eftersalgsservice skal eneforhandleren iværksætte og finansiere 

efter de retningslinjer, som leverandøren har bestemt.

Ved aftalens ophør forpligter leverandøren sig til at tilbagekøbe varelageret 

for samme pris, som eneforhandlerens oprindelige købspris.

§ 7. Underforhandlere

Eneforhandleren er ikke berettiget til at antage underforhandlere, medmindre 

leverandøren skriftligt tillader dette.

Eneforhandleren tilser, at eventuelle underforhandlere varetager leverandørens 

interesser på samme vis som eneforhandleren selv.

§ 8. Medarbejdere

Til salg af produkterne må eneforhandleren kun ansætte faguddannede 

medarbejdere.

§ 9. Leverandørens forpligtelser

Leverandøren skal opfylde § 5, stk. 1, 2, nr. 1 og 2 og stk. 3 i lov om 

handelsagenter og handelsrejsende anvendt analogt på leverandøren og derved 

handle loyalt og redeligt over for eneforhandleren, herunder

· på forskellig vis understøtte eneforhandleren under afsætning af produkterne, herunder give kyndig vejledning i anvendelse af produkterne, 

· løbende underrette eneforhandleren om ændringer i leveringstider og leveringsvilkår, 

· forsyne eneforhandleren omkostningsfrit med alle for eneforhandlerens salg nødvendige prøver, tegninger, prislister, mønstre m.m. Materialet er leverandørens ejendom, og skal ved aftalens ophør returneres til ham, 

· undlade at sælge produkterne direkte til kunder i området uden eneforhandlerens udtrykkelige skriftlige samtykke, 

· undlade at give andre personer eller firmaer tilladelse til at sælge produkterne i området, 

· underrette eneforhandleren i rimelig tid om ændrede leverancer. 

§ 10. Prisbindinger

Leverandøren har ret til at fastsætte priser for produkterne ved salg til 

eneforhandleren, og eneforhandleren har ret til frit at fastsætte 

videresalgsprisen.

§ 11. Immaterielle rettigheder

Alle immaterielle rettigheder som fx patent- og varemærkerettigheder tilhørende 

leverandøren forbliver dennes ejendom.

Eneforhandleren må ikke benytte leverandørens varemærke i forbindelse med salg 

af produkter, der ikke er fremstillet af leverandøren.

Eneforhandleren skal straks indstille brugen af leverandørens navn og varemærke 

ved ophør af aftalen.

Leverandøren tager nødvendige retsskridt, såfremt dennes immaterielle 

rettigheder krænkes.

§ 12. Salgs- og leveringsbetingelser

Parterne er enige om, at leverandørens til enhver tid gældende salgs- og 

leveringsbetingelser skal gælde for samtlige leverancer af produkterne og 

reservedele fra leverandøren til eneforhandleren.

§ 13. Hemmeligholdelse

Parterne er forpligtede til at behandle knowhow og erhvervshemmeligheder 

erhvervet i forbindelse med denne aftale fortroligt.

Denne bestemmelse er gældende både i aftalens løbetid og efter samarbejdets 

ophør.

§ 14. Konkurrenceklausul

Eneforhandleren er ikke berettiget til uden skriftligt samtykke fra leverandøren 

at drive virksomhed, arbejde for eller søge ansættelse i en virksomhed, der helt 

eller delvist konkurrerer med leverandørens virksomhed.

Denne konkurrenceklausul er gældende under og i x år efter samarbejdets ophør, 

og vedrører området og produkterne, som er omfattet af denne aftale.

§ 15. Ændringer

Ændringer og tilføjelser til denne aftale skal være skriftlige og underskrevet 

af begge parter for at være gyldige.

§ 16. Kontraktens gyldighedsperiode og opsigelsesvarsel

Denne aftale er gældende fra d. xx og kan opsiges skriftligt med et varsel på x 

måneder.

§ 17. Ophævelse og misligholdelse

Væsentlig misligholdelse omfatter bl.a. (beskrivelse).

Såfremt en part gør sig skyldig i væsentlig misligholdelse, kan den anden part 

ophæve aftalen uden varsel, medmindre den misligholdende part bringer 

misligholdelsen til ophør inden x dage efter, at denne har modtaget en skriftlig 

meddelelse fra den anden part om, at misligholdelsen kræves bragt til ophør.

§ 18. Erstatning og godtgørelse

Eneforhandleren har krav på kundetabsgodtgørelse, hvis leverandøren opsiger 

aftalen og overtager kundekredsen.

Eneforhandleren har krav på erstatning for tabte investeringer, som denne har 

foretaget i både eneforhandlerens og leverandørens interesse.

I tilfælde af væsentlig misligholdelse vil parterne kunne kræve erstatning efter 

de almindelige kontraktretlige regler.

§ 19. Lovvalg og værneting

Aftalen skal fortolkes i overensstemmelse med dansk ret, og enhver tvist mellem 

parterne skal løses i overensstemmelse hermed.

Eventuelle tvister afgøres ved en dansk voldgiftinstitution.

